deprofes>>>

Desarrollo Profesional

H+Ventas

Dirigido a Empresas interesadas en reflexionar sobre la mejora de sus procesos de ventas y en la
capacitacion del equipo comercial a través de un analisis participativo online que cuente con la opinidon
. de los profesionales de la Empresa (Equipo Directivo,. Comercial y de Soporte) y de sus Clientes.

H+Ventas >>deprofes>>> ha sido diseiado Con H+Ventas podra analizar el proceso de ventas y la capacidad del equipo

por un equipo experto en la gestion comercial de la empresa; teniendo en cuenta los siguientes aspectos:
comercial, teniendo como base la '
metodologia de Philip Kotler de integrar la
actividad comercial en la estrategia de la 6.GESTION
empresa y de sistematizar los procesos de FINANCIERA | ¢
ventas.
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4. PROCESO DE VENTAS

2. Los participantes
recibeny 3. Un experto 4. Un experto
cumplimentan el elabora un informe contrasta el informe
cuestionario segun personalizado con la entidad
su rol en la empresa

1. La empresa
identifica los

5. Un experto elabora
un plan con
conclusiones y
recomendaciones.

participantes que
evaluaran la empresa




